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LINIZIATIVA. Primo bilancio del corso avviato dalluniversita coni Consigli nazionale e provinciale dei consulenti

Clinica del Lavoro, «esperienza da confermare»

Regasto:«Variproposta
anche il prossimo anno»
Pelizzari:«Lapratica
diventafondamentale»

Verificare la regolarita di un
contrattodi appalto, prepara-
re un prospetto sugli incenti-
vi per laccesso al lavoro dei
detenuti sottoposti a misure
alternative, stendere una gui-
da sui benefici perilavorato-
riin materia di welfare azien-
dale, redigere un parere lega-
le sulla corretta gestione dei

tirecini retribuiti in una coo-
perativa sociale del territo-
rio. Sone casi concreti su cui
si sono cimentati gli studenti
del primo anno di corso di
«Clinica del Lavoro» dell'uni-
versita di Brescia - promosso
coniConsigli nazionale e pro-
vinciale dell'Ordine dei con-
sulenti del lavore - il primoin
Italia dedicato agli iscritti al
corso in Consulenti del lavo-
ro e Giuristi d'impresa.

La proposta «& innovativa
sotto moltiaspetti», come evi-
denziato in oecasionedel pri-

mo bilancio dell'esperienza,
al Dipartimento di Giurispru-
denza, presenti Saverio Rega-
sto (direttore del Dipartimen-
to di Giurisprudenza), Mari-
na Calderone {presidente del
Consiglio nazionale dell'Ordi-
ne dei consulenti del lavoro),
Alberta Pelizzari (leader
dell'Ordine provinciale dei
consulenti del lavoro), Mar-
zia Barbera (ordinario di Di-
ritto del lavoro} e Carla Ghit-
ti, titolare del corso di Clinica
del lavoro.

Permette agli studenti di svi-

Unafase dellincontro peril primo bilancio sulla Clinica del Lavoro

luppare abilita pratiche e con-
frontarsi con casi concreti;
ed ancora, disvolgereil perio-
do di praticantato pre-laurea
previsto dalla legge, e poggia
sull'esperienza sviluppata a
Giurisprudenza con il corso
di Clinicalegale, il primo pro-
mosso in un ateneo italiano.
«Imparare il diritto attra-
verso lo studio dei casi reali
un'esperienza innovativa e
un  punto  qualificante
delloffertaformativa, dacon-
fermare anche per il prossi-
mo anno - sottolinea Regasto
-,aspirando ad essere anche i
coordinatori nazionali del
“metodo clinico” nei Diparti-
menti di Giurisprudenza»,

Al corso, a numero chiusa,
hanno partecipato 10 studen-
tidivisiin 4 gruppi, con lasu-
pervisione di 11 docenti, pitt
altri esterni per le lezioni se-
minariali. «Gli studenti ne-
cessitano anche di un’espe-
rienza pratica perché la fon-
damentale preparazione ac-
cademica non & sufficiente
per affrontare al meglio una
professione complessa», ha
detto Pelizzari. Una profes-
sione «in crescita per il futu-
ro», ha osservato Calderone,
«perchéiconsulenti del lavo-
ro sono un capitale umano
sempre piu rilevante per
limpresa». eLl.ce.
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BILANCI 2015, Un esercizio allinsegna della crescita peril gruppo armiero con quartier generale a Gardone Valtrompia. Il fatturato consolidato a 660,8 mindieuro

Beretta corre; 'utile netto a 47,3 milioni

Nel 2016 business e redditivita
in ulteriore miglioramento
Pietro Gussalli: «Proseguiamo
conlinternazionalizzazione»

Un 2015 di corsa, culminato
con ricavi e profitti consolida-
ti di nuovo in crescita per il
gruppo armiero che fa riferi-
mento alla Beretta Holding
spa di Gardone Valtrompia,
presieduta da Pietro Gussalli
Beretta. Lo testimonianoida-
ti approvati dall'assemblea
dei soci.

LESERCIZIO al 31 dicembre
scorso evidenzia un fatturato
pari a 660,8 milioni di euro
(+6% sul 2014). Il margine
operativo lordo si attesta a
102,8 milioni di euro (era di
89,3 mln; +15%), il risultato
operativoa 71,4 milioni di eu-
ro (+35%); I'utile netto torna
acorrerea 47,3 milionidieu-
ro e si confronta con i 40 mi-
lioni di dodici mesi prima
(+15%). «Al conseguimento
di questi risultati - spiega
unanota - hanno contribuito
una discreta espansione del-
le vendite nel settore civile e
sportive, cui si & aggiunto il
beneficio dell'apprezzamen-
to del deollaro americano nei
confronti dell’'euro: cio ha
consentito di compensare
ampiamente il calo delle con-
segne al settore difesa e ordi-
ne pubblico, la cui incidenza

sul gire d'affari passadal 17%
all'11%». In progresso il fattu-
rato realizzato oltre confine,
che rappresenta circa il 95%
del totale; la quota del
Nord-America sale al 58%.
11 2015 & caratterizzato dal-
la conferma del vigore della
domanda proveniente dal
mercato civile degli Stati Uni-
ti edalla buona richiesta regi-
strata nei Paesi del Cen-
tro-Nord Europa; 1'Ttalia mo-
stra una nueva regressione
(seppur con qualche segnale
di nversione di tendenza nel
civile e sportivo); in flessione
anche le performance nel
complesso delle altre aree
sboceo, condizionate, tra
T'altro, dal forte ridimensio-
namento della domanda in
Russia. Per quantoriguarda i
prodotti non firearms - valgo-
no circa un quarto del totale
-,indicazioni positive sia dal-
la Divisione ottiche (superati
1 95 milioni di euro di ricavi;
+6%), sia da quella abbiglia-
mento ed accessori con incas-
si per 35 milioni di euro
(+4%). Ribadita l'importan-
za del giro d'affari realizzato
dal gruppo direttamente nei
confronti del consumatore fi-
nale, grazie allarete delle Gal-

Franco Gussalli Beretta

leries e al contributo degli af-
fari online e degli outlet gesti-
tiin proprio recentemente ar-
riechiti dal nuovo punto ven-
dita nellarea di Chicago.

RILEVANTE [limpegno sul
fronte degli investimenti: 41
milioni di euro (36,1 milioni
di euro nel 2014;), portando il
totale del triennio a superare
i 100 milioni di euro. Circa il
due terzi dello sforzo conere-
tizzato I'anno scorso riguar-
da i siti esteri, tra cui spicea il
nuovo stabilimento della Be-
retta Usa in Tennessee inau-
guratonell’aprile 2016. Gliin-
vestimenti in ricerca e svilup-
po ammontano a circa 18,3
milioni di euro (portando il
totale complessive a 59,3
mln), rispetto ai 17,4 milioni

Pietro GussalliBeretta

dell'esercizio precedente. Gli
addetti mediamente in forza
sono in leggera flessione da
3.021a2.941. Laposizione fi-
nanziaria netta & positiva per
116 milioni di euro.

Per il 2016, gli obiettivi pre-
vedono un giro d’affari supe-
riore ai 700 milioni di euro e
redditivita in ulteriore miglio-
ramento. In merito al settore
civile, gli eventi fleristici di
inizio annoribadiscono il cre-
scente apprezzamento della
clientela per la vasta gamma
diproposte e novita presenta-
te. Negli Usa, nonostante
qualche segnale di rallenta-
mento dell’economia, 'anno
elettorale & storicamente fa-
vorevole per il settore, anche
sela domanda pare meno in-
dirizzata versol'ambito vena-

Armi sportive

Due esercizi a confronto

Dati consolidati in milioni di euro
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torio e sportivo, ove la gam-
macheil %Tuppopub offrire
pill completa. Per il resto, la
crisi in Russia & lontana da
un‘inversione di tendenza,
mentre in Europa - nonostan-
te le incognite - la rete distri-
butiva dovrebbe garantire un
altro anno di espansione. Nel
settore difesa e ordine pubbli-
co il portafoglic ordini e le
trattative in essere dovrebbe-
ro consentire un recupero al-
meno parziale delle posizioni
perse nel 2015. Sul versante
valutario il dollaro, finora,
mostra i remunerativi valori
medi dello scorso esercizio.

«ILGRUPPO nel 2015 ha realiz-
zato risultati di grande rilie-
vo, proseguendo nella cresci-
ta del fatturato e mantenen-

do risultati reddituali di eccel-
lenza per I'industria manifat-
turiera - sottolinea il presi-
dente, affiancato al vertice
dal fratello Franco Gussalli
che, tra I'altro, & leader della
Fabbrica d’Armi Pietro Beret-
ta spa -. Proseguiremo nel
processo di internazionalizza-
zione e di investimenti per
supportare laereseita di tutte
le societa del gruppo e per
ideare prodotti e soluzioni
sempre pill innovative e com-
petitive. Abbiamo una solida
posizione finanziaria che ci
permette di continuare a va-
lutare ipotesi di acquisizioni
di aziende che presentino
prodotti e una presenza geo-
grafica altamente sinergici in
tutto il mondo». »

O RFEUZNE RGBT

PORTEBLINDATE. La sl di Remedello sirafforza con le attivitarilevate a Castelnuovo (Tn); costituita la nuova societa

Seip amplia la sfida con Silvelox Europe

L'anno scorso il business
aggregatoall mindieuro
Lamberti: «Siamo gliunici
asoddisfare ogni esigenza»

Stefano Martinelli

A un anno dall'acquisto del
ramo aziendale relativo alle
porte garage e porte blindate
di Silvelox spa, impresa tren-
tina con sede a Castelnuovo,
1a Seip srl di Remedello, So-
cietd europeaindustriale por-
te, rilancia la sfida.

«Grazie alla costituzione di
Silvelox Europe spasiamo di-
ventati gli unici al mondo in
grado dirisponderea qualsia-
si esigenza in questo settore -
sottolinea il presidente di
Seip, e socio di maggioranza,
Silvano Lamberti, dal museo
Mille Miglia dove, per tre

giorni, & in vetrina la nuova
gamma di prodotti a mar-
chie Silvelox “Domina out-
door” -. L'acquisizione del
100% dell'azienda ci ha per-
messo di ramificare l'offerta,
dai prodotii di lusso in legno
di Silvelox a quelli pit econo-
mici in metallo di Seip».

Con un fatturato aggregato
tra Silvelox Europe e Seip vi-
cino agli 11 milieni di euro
nel 2015, un utile netto di 50
mila euro e un margine di
contribuzione pari a 800 mi-
la euro, la societd della Bassa
si presenta nel 2016 forte di
un budget commerciale di 18
milioni di euro. «L’anno scor-
so abbiamo venduto 11.500
tra porte d'ingresso e per ga-
rage - precisa Lamberti -,
inaugurato una filiale a San
Paolo del Brasile». Il merca-
to estero, grazie all'annessio-
ne dell'impresa di Castelnuo-
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vo, & ora uno shoeco naturale
per la Seip. «Esportiamo in
23 Paesi, prevalentemente
prodotti Silveox e in parte
componentistica Seip - spie-
ga Lamberti -, soprattutto in
Inghilterra, Francia, Olanda,
Belgio, Ungheria, Emirati
Arabi Uniti, Cina e Libano».
La crisi economica, seppur
sentita, non pare aver intacca-
tolappeal del marchio trenti-
no, tantomeno l'ipotesi Bre-
xit sembrain grado di spaven-
tare. «Ildesign italiano & sem-
pre molto richiesto, chi pud
Fermettersi un prodotte di
usso, come una porta
d'ingresso in legno o una del
garage blindata, continua ad
acquistarlo». Lamberti insi-
ste sulla grande rilevanza
dell'acquisizione del marchio
Silvelox, «nome di primissi-
mo piane nel settore, tanto
da essere conosciuti come “i

L

SilvanaLamberti alver.-ti-ce_d-eﬁa societa di Remedello

sarti delle porte”, e da cin-
quantacingue anni icona di
esperienza, successi e qualith
senza pari». Sono 55 gli ad-
detti che operano nello stabi-
limento di Castelnuovo, in ag-

giunta ai trentadue attivi a
Remedello nel quartier gene-
rale della Seip.

Dal museo Mille Miglia di
Brescia dove, nella tre giorni
di esposizione che si chiude

oggi, sono transitati, secondo
gli organizzatori, piti di sette-
cento visitatori tra professio-
nisti e clienti, il nuovo corso
avviato con l'acquisizione in
Trentino trova riscontro nei
prodotti dellalinea «Domina
outdoor», Porte per garage e
d'ingresso, tutte personalizza-
bili e «in grado di coniugare
tecnica e sicurezza, che am-
pliano ulteriormente la no-
stra offerta, inserendosi in
quel segmento di mercato
chesicollocatrail top di gam-
maeil prodotto di basex, evi-
denzia il leader della Seip.

Silvano Lamberti, con 1 soci
Rino Tomasoni, Stefano Ren-
zini, Renzo Gianoncelli e Mi-
chele Franeeschini, non si po-
ne limiti per il futuro, rilan-
ciando la sfida di Seip srl e
Silvelox Europe spa nella con-
sapevolezza «che, insieme,
formano un gruppo unico al
mondo. Il seme piantato un
anno fa sta cominciando a da-
re isuoi primi frutti», conclu-
deil presidente. »

O RFDUPGNE REGHAT
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AZIENDEE INVESTIMENTI
NEL POMERIGGIO
L'INCONTRO PROMOSSO
DABANCA SANTA GIULIA
«Nuove metodologie per
valutare il ritorno degli in-
vestimenti/Analisi e stru-
menti a supporto di scelte
strategiche». I il tema del
convegno dioggialle 18 al-
lafacolti di Economia, pro-
mossoda Banca Santa Giu-
lia e universita di Brescia.
Introduce Alberto Mazzo-
leni (Dipartimento di Eco-
nomia e Management del-
la Statale); a seguire la pa-
rola a Ivan Losio (Sei con-
sultingsrl), a cui fard segui-
tolatestimonianza di Mar-
co Kirchmayr (Fabbrica
d'ArmiBeretta spa).

APALAZZOLO SULL'OGLIO
STASERA OBIETTIVD
PUNTATO SUIMPRESE
ERIPRESA ECONOMICA
Questasera, alle 20,45 nel-
la sala Civica di via Torre
del Popolo 2 a Palazzolo
sull'Oglio, &éin programma
lincontro organizzato dal-
la Lega Nord su «Non c'é
impresa senza ripresa». Si
parlera dellostato dell'eco-
nomia locale e nazionale,
diimprese e artigianato, di
tasse, burocrazia e «flat
tax» con Eugenio Massetti
(presidente di Confartigia-
nato Brescia e della Lom-
bardia), Massimo Garava-
glia, assessore a Econo-
mia, Crescita e Semplifica-
zione del Pirellone e Ar-
mando Siri, economista e
ideologo della «flat tax.

QUESTIONE LATTE
BARBIERI: «LE MISURE
SONOPOSITIVE, MA
NESERVONO ALTRE»

«Le ultime misure sono
molte positive, il cambio
di passo lo si e percepito
chiaramente». quanto
sottolineato da Luigi Bar-
bieri, presidente della Fe-
derazione nazionale di pro-
dotto Latte di Confagricol-
tura, allindomani del de-
cretodel Governo che met-
te a disposizione dieci mi-
lioni di euro per il conteni-
mento delle produzioni e
altri dieci milicni sul pro-
dotto trasformato in Uht
pergliindigenti. Un giudi-
zio «ok», dunque, «a patto
chesiano individuate altre
misure concrete ed imme-
diate», sottolinea Luigi
Barbieri.

Salvo per uso personale e' vietato qualunque tipo di redistribuzione con qualsiasi mezzo.



